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Halbjahresergebnis 2017/18:
Sonova mit starkem Wachstum in allen Geschéaftsbereichen

Stafa (Schweiz), 13. November, 2017 — Sonova Holding AG, der weltweit fihrende Anbieter von
Horlésungen, gibt heute das Ergebnis fur das erste Geschéaftshalbjahr 2017/18 bekannt. Der
Gruppenumsatz stieg um 16,9% in Lokalwé&hrungen oder 17,1% in Schweizer Franken auf CHF
1253 Mio. In allen Geschéftsbereichen wurde ein starkes Wachstum erzielt, getragen durch den
anhaltenden Erfolg der innovativen Produkte der Sonova Gruppe und zuséatzlich unterstitzt durch
die Akquisition von AudioNova. Unter Ausklammerung von Einmalkosten stieg der konsolidierte
EBITA um 16,9% in Lokalwahrungen und um 16,8% in Schweizer Franken auf CHF 240,5 Mio. Der
zu Beginn des Geschaéftsjahres 2017/18 gegebene Ausblick bleibt unverdndert. Sonova rechnet
beim Gesamtumsatz weiterhin mit einem Wachstum von 10%-12% in Lokalwahrungen. Unter
Ausschluss der Einmalkosten in Zusammenhang mit AudioNova sowohl im Geschaftsjahr 2016/17
als auch im Geschaftsjahr 2017/18 erwartet Sonova einen entsprechenden Anstieg des EBITA um
10%-14% in Lokalwéahrungen.

Highlights 1H 2017/18

e Gesamtumsatz: CHF 1253 Mio.; +16,9% in Lokalwéhrungen; +17,1% in Schweizer Franken

e Normalisierter EBITA: CHF 240,5 Mio.; +16,9% in Lokalwahrungen; +16,8% in Schweizer Franken
e Horgerate-Segment: Umsatz von CHF 1'151,7 Mio.; +17,6% in Lokalwahrungen

e Cochlea-Implantate-Segment: Umsatz von CHF 101,3 Mio.; +9,7% in Lokalwahrungen

e Operativer Free Cash Flow von CHF 153,0 Mio. sorgt fiir eine gesunde Bilanz

e Unveranderter Ausblick fiir das Geschéaftsjahr 2017/18: Erwartetes Umsatzwachstum von 10% bis
12% und eine Steigerung des normalisierten EBITA von 10% bis 14%, jeweils in Lokalwahrungen

Lukas Braunschweiler, CEO von Sonova: “Wir hatten einen gelungenen Start ins Geschéftsjahr. Das
starke Ergebnis im ersten Halbjahr widerspiegelt den anhaltenden Erfolg unseres integrierten
Geschaftsmodells, unseren branchenfihrenden Technologieplattform-Ansatz sowie unsere starke globale
Prasenz in allen drei Geschéaftsfeldern. Ein H6hepunkt in diesem Halbjahr war die Einfihrung des
SWORD™ Wireless-Chip, der universelle direkte Konnektivitdt ermdoglicht. Davon werden auch
zukiinftige Generationen von Horgeréaten mit noch komplexeren Funktionen profitieren.” Arnd Kaldowski,
COO und designierter CEO von Sonova erganzt: “In meinen ersten Wochen bei Sonova hat mich das
enorme Potential der Gruppe, ihr innovatives Produktportfolio und die starke Marktposition beeindruckt.
Ich bin fest entschlossen die Wachstumschancen von Sonova und ihrer Geschéftsbereiche umfassend zu
nutzen.”

Sonova Holding AG Telefon+41 58 928 33 33
Laubisritistrasse 28 Fax  +4158928 33 45
8712 Stafa info@sonova.com

Switzerland WWW.Sonova.com
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Solides organisches Wachstum, ergénzt durch den Akquisitionseffekt von AudioNova

In den ersten sechs Monaten des Geschéftsjahres 2017/18 stieg der Umsatz der Sonova Gruppe um
16,9% in Lokalwdhrungen. Das organische Wachstum betrug 5,0%. Das Wachstum durch die im
Berichtszeitraum getatigten Akquisitionen und aus der Annualisierung der im letzten Geschaftsjahr
getatigten Akquisitionen belief sich auf 12,2%. Der Annualisierungseffekt umfasst hauptsachlich finf
zusatzliche Monate von AudioNova, deren Akquisition im September 2016 abgeschlossen wurde.
Verausserungen bremsten das Wachstum mit 0,3%. Wechselkursschwankungen hatten nur geringe
Auswirkungen und erhdhten das ausgewiesene Wachstum um 0,2%. Der Umsatz der Gruppe belief sich
auf CHF 1°253,0 Mio., ein Anstieg um 17,1% in Schweizer Franken.

Wachstum in allen Regionen

EMEA (Europa, Mittlerer Osten und Afrika), die grésste Region der Gruppe, verzeichnete mit 34,6% in
Lokalwahrungen ein starkes Umsatzwachstum. In den meisten grossen europaischen Markten wie
Grossbritannien, Frankreich und Italien wurde ein starkes organisches Wachstum erzielt, wahrend das
Geschéft in Deutschland und den Niederlanden durch ein schwéacheres Marktumfeld beeintrachtigt
wurde. Dartber hinaus profitierte der Umsatz vom Annualisierungseffekt der AudioNova Akquisition.
Entsprechend wuchs der Anteil der Region EMEA am Gruppenumsatz deutlich von 44% in den ersten
sechs Monaten des Geschaftsjahres 2016/17 auf 50%.

In den USA stieg der Umsatz gegeniiber dem Vergleichszeitraum um 0,5% in Lokalwahrung. Im
Horgerategeschaft wurde das sehr solide Wachstum bei allen Marken durch den anhaltenden Erfolg
neuer Produkteinfiihrungen getragen. Der Anstieg wurde durch einen Rickgang im US-Retailnetzwerk
gedampft, das zur Zeit ein Programm zur Rationalisierung und strategischen Neuausrichtung durchlauft.
Im Cochlea-Implantate-Segment war dank der Umsatze mit Upgrades ein solides Wachstum zu
beobachten. In den ersten sechs Monaten des Geschéaftsjahres 2017/18 machte die Region 31% des
Konzernumsatzes aus. Die Region Amerika ohne USA wies einen Umsatzanstieg von 5,0% in
Lokalwahrungen aus, was die gute Entwicklung der Marken Phonak und Unitron im Horgeréategeschéfts
sowie von Advanced Bionics im Cochlea-Implantate-Geschaft widerspiegelt.

Die Region Asien/Pazifik erzielte einen Umsatzanstieg von 9,4% in Lokalwahrungen. Das starke
Wachstum in Japan und China wurde durch eine verhaltene Entwicklung in Australien beeintrachtigt. Das
Cochlea-Implantate-Geschéft in China profitierte von Lieferungen im Zusammenhang mit einer
staatlichen Ausschreibung in der Hohe von CHF 4,5 Mio.

Horgerate-Segment treibt solide Entwicklung der Bruttomarge weiter voran

Der Bruttoertrag belief sich auf CHF 883,3 Mio., was ein Plus von 21,8% in Lokalwéhrungen und von
22,0% in Schweizer Franken darstellt. Die Bruttomarge stieg auf 70,5% (Vorjahreszeitraum 67,6%). Die
Steigerung ergab sich durch den hoheren Anteil des Retailgeschafts, eine Verbesserung der
durchschnittlichen Verkaufspreise im Horgerate-Segment sowie kontinuierliche Effizienzverbesserungen.
Dem entgegen standen niedrigere Margen im Cochlea-Implantate-Segment, insbesondere in
Zusammenhang mit der staatlichen Ausschreibung in China.

Die ausgewiesenen betrieblichen Aufwendungen, einschliesslich Ubriger Ertrage, beliefen sich auf CHF
649,6 Mio. Dies beinhaltete Einmalkosten in Hohe von CHF 6,8 Mio. (Vorjahreszeitraum: CHF 10,1 Mio.)
in Zusammenhang mit der Akquisition von AudioNova fur die Integration und Umstrukturierung. Wo
relevant, sind im Folgenden normalisierte Zahlen benannt, die um solche Einmalkosten bereinigt sind.
Die normalisierten betrieblichen Aufwendungen stiegen um 23,8% in Lokalwahrungen bzw. um 24,1% in
Schweizer Franken auf CHF 642,8 Mio., wozu vor allem die Konsolidierung von AudioNova beitrug.

Die Aufwendungen fur Forschung und Entwicklung (F&E) beliefen sich auf CHF 70,8 Mio. Dieser Anstieg
um 4,1% in Lokalwdhrungen verdeutlicht das anhaltende Bekenntnis zu Innovation. Da der relative Anteil
des Retailgeschafts infolge der Akquisition von AudioNova gestiegen ist, sanken die Ausgaben fur F&E
gemessen am Umsatz von 6,4% auf 5,6%.

Aufgrund der Akquisition von AudioNova erhdhten sich sowohl die Vertriebs- und Marketingkosten als

auch die Administrationskosten gemessen am Umsatz gegeniber der Vorjahresperiode. Die
normalisierten Vertriebs- und Marketingkosten stiegen um 26,5% in Lokalwahrungen auf CHF 446,9 Mio.
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Bezogen auf den Umsatz beliefen sie sich auf 35,7% (Vorjahreszeitraum: 32,9%). Die normalisierten
Administrationskosten erhéhten sich um 30,9% in Lokalwahrungen auf CHF 128,5 Mio. Gemessen am
Umsatz betrugen sie 10,3% (Vorjahreszeitraum: 9,2%). Der (brige Ertrag belief sich im Berichtszeitraum
auf CHF 3,4 Mio. (Vorjahreszeitraum: CHF 0,2 Mio.), was einen Kapitalertrag in Hohe von CHF 3,9 Mio.
aus der Verausserung nicht zum Kerngeschaft gehérender Retailaktivitaten in Portugal beinhaltet.

Der ausgewiesene Betriebsgewinn vor akquisitionsbedingten Abschreibungen (EBITA) betrug CHF 233,7
Mio. (Vorjahreszeitraum: CHF 195,8 Mio.), ein Anstieg um 19,4% in Lokalwahrungen bzw. 19,3% in
Schweizer Franken. Die ausgewiesene EBITA-Marge belief sich auf 18,6% (Vorjahreszeitraum: 18,3%).
Die Wechselkursentwicklung wirkte sich nur minimal auf die ausgewiesene EBITA-Marge aus. Um
Einmalkosten bereinigt, stieg der EBITA um 16,9% in Lokalwahrungen bzw. 16,8% in Schweizer Franken
auf CHF 240,5 Mio., was einer Marge von 19,2% entspricht.

Der ausgewiesene Betriebsgewinn (EBIT) betrug CHF 209,7 Mio. (Vorjahreszeitraum: CHF 180,5 Mio.).
Der Anstieg um 16,2% widerspiegelt den hdheren EBITA und den erwarteten Anstieg der
akquisitionsbedingten Abschreibungen aus der Ubernahme von AudioNova. Der Nettofinanzaufwand,
inklusive dem Ergebnis von assoziierten Gesellschaften, ging von CHF 4,8 Mio. auf CHF 3,1 Mio. zurick.
Der effektive Steuersatz betrug 14,7% (Vorjahreszeitraum: 13,5%), wobei der Anstieg den temporéaren
Effekt eines hoheren Steuersatzes der bernommenen Einheiten von AudioNova reflektiert. Dies ergab
einen Gewinn nach Steuern von CHF 176,2 Mio. Fur die ersten sechs Monate des Geschéftsjahres
2017/18 betrug der normalisierte unverwasserte Gewinn pro Aktie CHF 2,73 (ausgewiesen: CHF 2,64) im
Vergleich zu CHF 2,43 im Vorjahreszeitraum.

Horgerate-Segment — Auf Wachstumskurs durch giinstige Entwicklung des Produktmixes

Der Umsatz im Horgerate-Segment stieg um 17,6% in Lokalwahrungen auf CHF 1°151,7 Mio. Das
organische Wachstum betrug 4,6%, wahrend die im Berichtszeitraum getéatigten Akquisitionen und die
Annualisierung der im letzten Geschaftsjahr durchgefihrten Akquisitionen 13,4% bzw. CHF 130,5 Mio.
zum Wachstum beitrugen. Die Verdusserung nicht zum Kerngeschaft gehdrender Retailaktivitaten und
andere kleine Portfolioanpassungen minderten das Wachstum um 0,4%. Wechselkursschwankungen, in
erster Linie ein starkerer Euro, hatten einen positiven Effekt in Hohe von CHF 2,6 Mio. bzw. 0,2%. Damit
resultierte ein ausgewiesenes Umsatzwachstum von 17,8%.

Bei den Horgeraten verzeichneten samtliche Produktkategorien ein solides zweistelliges Wachstum in
Lokalwahrungen. Der Erfolg unseres innovativen Produktportfolios, insbesondere der wiederaufladbaren
Losungen, bewirkte eine positive Entwicklung des Produktmixes und der durchschnittlichen
Verkaufspreise. Mit einem Zuwachs um 18,4% in Lokalwahrungen zeigte die Produktkategorie Premium
das starkste Wachstum. Der Umsatz bei Wireless-Kommunikationssystemen wuchs weiterhin zweistellig,
was fast ausschliesslich auf organisches Wachstum zurlckzufiihren war. In der Produktkategorie
«Diverses», die unter anderem Zubehor, Batterien und Service umfasst, stieg der Umsatz um 34,8% in
Lokalwahrungen, wofur vor allem der Annualisierungseffekt der Akquisition von AudioNova verantwortlich
war.

Das Horgerategeschéft, das die Umsatze mit unabhangigen Audiologen, Retailketten, multinationalen
und staatlichen Kunden, nicht aber unser eigenes Retailgeschaft umfasst, stieg um 5,7% in
Lokalwahrungen auf CHF 700,4 Mio. Das organische Wachstum betrug 6,7% und reflektiert den
anhaltenden Erfolg von Phonak Belong™ und der unléngst eingefiihrten Plattform Unitron Tempus™. In
samtlichen Regionen konnte solides Wachstum verzeichnet werden. In grossen Markten wie Kanada,
Frankreich, Grossbritannien, Italien und Japan wurde ein organisches Wachstum im zweistelligen Bereich
erzielt, wahrend der Umsatz in Deutschland unter einer verlangsamten Marktdynamik litt. In den USA
wurde das Wachstum durch eine gunstige Entwicklung in samtlichen Vertriebskanélen getrieben,
insbesondere durch den héheren Marktanteil des Geschéfts mit dem US-amerikanischen «Department of
Veterans Affairs» (VA) und den anhaltenden Erfolg eines aktualisierten Produktangebots bei Costco.

Im Retailgeschaft stieg der Umsatz, vor allem durch Akquisitionen, um 42,4% in Lokalwahrungen auf
CHF 451,3 Mio., wahrend das Geschéft in unserem bestehenden Retailnetzwerk insgesamt stagnierte:
Auf ein verhaltenes erstes Quartal folgte ein deutlich dynamischeres zweites Quartal. Das solide
organische Wachstum in einer Reihe von Schlisselmérkten, einschliesslich eines zweistelligen
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Zuwachses in Grossbritannien und Frankreich, wurde durch die Entwicklung in den USA und den
Niederlanden beeintrachtigt, in denen das Marktumfeld im Retailgeschaft schwierig blieb. In beiden
Markten filhren wir eine Rationalisierung und strategische Neupositionierung unseres Netzes an
Fachgeschaften durch. Die Integration der im September 2016 abgeschlossenen Akquisition von
AudioNova verlauft planmassig, und das Produktportfolio war zum Ende der Berichtsperiode weitgehend
auf Sonova-Technologie umgestellt. Das Wachstum wurde zudem durch die Verdusserung nicht
strategischer Retailaktivitaten, darunter dem AudioNova-Geschéft in Frankreich und Portugal im Marz
bzw. April 2017, beeintrachtigt.

Der ausgewiesene EBITA im Horgerate-Segment erreichte CHF 234,5 Mio., ein Plus von 19,3% in
Lokalwahrungen. Der normalisierte EBITA im Horgerate-Segment stieg um 16,7% in Lokalwéhrungen auf
CHF 241,3 Mio. Dies entspricht einer EBITA-Marge von 20,9%. Die starke organische
Margenentwicklung ist das Ergebnis eines positiven Produktmixes und strikter Kostenkontrolle.
Beeintrachtigt wurde sie durch den gestiegenen Anteil des Retailgeschafts.

Cochlea-Implantate-Segment — Starkes Umsatzwachstum mit Upgrades

Im Cochlea-Implantate-Segment betrug der Umsatz CHF 101,3 Mio. Dies entspricht einem Anstieg um
9,7% in Lokalwahrungen und in Schweizer Franken, fir den vor allem der Umsatz mit Upgrades
verantwortlich ist. Nach zweistelligen Zuwachsraten im Vorjahreszeitraum verlangsamte sich das
Wachstum in den westlichen Markten aufgrund verstarkter Konkurrenz. Bei Neusystemen betrug das
Umsatzwachstum in Lokalwahrungen 1,6%. Dies beinhaltete Lieferungen in Héhe von CHF 4,5 Mio. im
Rahmen der staatlichen Ausschreibung in China. Das im Vorjahr eingefiihrte neue Implantat HiRes™
Ultra mit einem noch dinneren Profil wird weiterhin vom Markt positiv aufgenommen. Im Juli 2017 wurde
die Palette bimodaler Losungen mit dem Phonak Naida™ Link CROS, einem drahtlosen Audio-
Transmitter, weiter ausgebaut. Dieser bietet Zugang zu vollem Klang fir einseitig mit einem Cochlea-
Implantat versorgte Menschen, die auf dem gegentberliegenden Ohr kein Hérvermdgen haben. Gegen
Ende des Berichtszeitraums flhrte Advanced Bionics erfolgreich die HiFocus™ SlimJ-Elektrode mit
einem dunnen, geraden Design zur Erhaltung des Resthérvermégens ein.

Tiefere durchschnittliche Verkaufspreise, vorwiegend aufgrund von Lieferungen im Rahmen der
Ausschreibung in China, beeintrachtigten die Bruttomarge, was durch einen deutlichen Anstieg der
Umséatze mit Upgrades teilweise ausgeglichen werden konnte. Diese zeichnen sich durch hohe Margen
aus. Trotz striktem Kostenmanagement bei den betrieblichen Aufwendungen wurden erhebliche
Investitionen in neue Produkteinfihrungen getatigt. Insgesamt resultierte fir das Cochlea-Implantate-
Segment ein leichter EBITA-Verlust in Héhe von CHF 0,8 Mio., was weitgehend der Vorjahresperiode
entspricht.

Steigender Cash Flow — Starke Bilanz

Der Mittelzufluss aus Geschaftstatigkeit betrug CHF 203,7 Mio., ein Anstieg um 6,5% gegeniber der
Vorjahresperiode. Der operative Free Cash Flow stieg um 4,2% auf CHF 153,0 Mio. Der Mittelabfluss aus
Akquisitionen, abziglich Verdusserungen, belief sich auf CHF 55,3 Mio. Dies widerspiegelt den weiteren
Ausbau unseres Retailnetzwerks, insbesondere in Deutschland, sowie die Erldse aus dem Verkauf des
Retailgeschéafts in Portugal. Der Mittelabfluss aus Finanzierungstéatigkeit in Hohe von CHF 178,9 Mio.
beinhaltet die Dividendenzahlung in H6he von CHF 150,3 Mio. und den Kauf eigener Aktien im
Zusammenhang mit aktienbasierten Vergitungsprogrammen.

Das Nettoumlaufvermdgen betrug CHF 225,5 Mio. gegeniiber CHF 169,7 Mio. im Méarz 2017. Hierfur sind
vor allem saisonale Schwankungen, unter anderem temporére Effekte aus Produkteinfihrungen, der
Produktumstellung bei AudioNova und dem Umzug des Européischen Distributionszentrums der Gruppe,
sowie Auswirkungen der im Berichtszeitraum getétigten Akquisitionen verantwortlich. Das investierte
Kapital stieg auf CHF 2°708,1 Mio. (Marz 2017: CHF 2’535,9 Mio.). Dies ist vor allem auf Akquisitionen
und das héhere Nettoumlaufvermdgen zuriickzufihren.

Das Eigenkapital der Gruppe belief sich auf CHF 2°219,6 Mio., was einen soliden Eigenfinanzierungsgrad
von 54,9% ergibt. Die Nettoverschuldung betrug CHF 488,4 Mio. (Marz 2017: CHF 404,6 Mio.). Dies
widerspiegelt den starken Free Cash Flow, die Dividendenzahlung sowie die fur Akquisitionen
eingesetzten Barmittel.
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Ausblick 2017/18

Unter Beibehaltung des zu Beginn des Geschéftsjahres gegebenen Ausblicks erwarten wir fir 2017/18
sowohl im Horgerate- als auch im Cochlea-Implantate-Segment weiterhin ein solides Umsatz- und
Gewinnwachstum. Diese Entwicklung wird durch ein attraktives Portfolio an Produkten und L&sungen
sowie einem standigen Einsatz fur Innovation unterstiitzt. Zusammen mit der Annualisierung der im
Vorjahr getatigten Akquisitionen, insbesondere von AudioNova, rechnen wir beim Gesamtumsatz mit
einem Wachstum von 10%-12% in Lokalwahrungen. Unter Ausschluss der Einmalkosten in
Zusammenhang mit AudioNova sowohl im Geschéaftsjahr 2016/17 als auch im Geschéftsjahr 2017/18
erwarten wir einen entsprechenden Anstieg des EBITA um 10%-14% in Lokalwahrungen.

Der vollstandige Halbjahresbericht 2017/18 ist auf unserer Website verfligbar unter:
http://www.sonova.com/de/investors/reporting/financial

Die Prasentation der Halbjahresergebnisse 2017/18 ist abrufbar unter:
http://www.sonova.com/de/investors/presentations

— Ende -
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Kennzahlen Sonova Gruppe (konsolidiert)

Normalisiert Normalisiert Ausgewiesen Ausgewiesen
1. April bis 30. September, in CHF 1’000, wenn nichts anderes erwdhnt 20172 20169 2017 2016
Umsatz 1°253'025 1°069°936 1°253’025 1'069'936
Veriinderung gegeniiber Vorjahr (%) Al 6,7 i 1 6,7
Bruttoertrag 883’265 723'797 883’265 723'797
Vertinderung gegentiber Vorjahr (%) 22,0 9,5 22,0 9,5
in % vom Umsatz 70,5 67,6 70,5 67,6
Forschungs- und Entwicklungskosten 70753 67'950 70'753 67'950
in % vom Umsaotz 5.6 6,4 5,6 6,4
Vertriebs- und Marketingkosten 446’945 352’159 448'717 352’159
in % vom Umsaotz ahe 32,9 35,8 32,9
Betriebsgewinn vor okquisitionshedingten Abschreibungen (EBITA) 240’457 205’941 233’661 195'841
Verdinderung gegeniiber Vorjahr (%) 16,8 5,2 198 0,0
in % vom Umsctz 19,2 19,2 18,6 18,3
Betriebsgewinn (EBIT) 216’526 190°633 209730 180’533
Verdnderung gegeniiber Vorjohr (%) 13,6 4,6 16,2 (0,9)
in % vom Umsotz i/ 17,8 1ot 16,9
Gewinn nach Steuern 181’611 161’300 176’233 152'058
Verdnderung gegeniiber Vorjahr (%) 12,6 2,5 L (3,4)
in % vom Umsotz 14,5 15,1 14,1 14,2
Unverwiisserter Gewinn pro Aktie (CHF) 2,73 2,43 2,64 2,29
Nettoverschuldung? 488’446 672906 488'446 672906
Nettoumlaufvermigen® 225’507 230142 225’507 230’142
Investitionen (Sachanlagen und immaterielle Anlagen)? 44604 47'446 44°604 47'446
Investiertes Kapital® 2'708°075 2°565°458 2°708°075 2’565°458
Total Aktiven 4’040'536 3'731'768 4'040'536 3'731'768
Eigenkapital 2'219'629 1°892°552 2°219°629 1'892’552
Eigenfinanzierungsgrad (%) 54,9 50,7 54,9 50,7
Free Cash Flow” 97'696 (510°692) 97’696 (510°692)
Operativer Free Cash Flow® 153H 146’790 153’004 146'790
in % vom Umsaotz 1 13,7 . 13,7
Anzahl Mitarbeitende (Durchschnitt) 13°963 11’463 13’963 11°463
Vertéinderung gegeniiber Vorjahr (%) 21,8 7.7 21,8 7.7
Anzahl Mitarbeitende (Endbestand) 14’114 13’728 14’114 13'728
Vertinderung gegeniiber Vorjohr (%) 2,8 27,5 2,8 27,5

1 QOhne Einmalkosten in der Héhe von CHF 6,8 Mio. (Vorjahr: CHF 10,1 Mio.) bestehend aus Transaktionskosten sowie integrationsbezogenen

Restrukturierungskosten im Zusammenhang mit der Akquisition von AudioNova. Bilanzbasierte Kennzahlen sowie Cash Flow (inklusive davon abhingige

Verhéltniswerte) nicht adjustiert.

Eigenkapital + Nettoverschuldung.
Eigenkapitalin % der Bilanzsumme.

& 22

Mittelfluss aus Geschéftstatigkeit + Mittelfluss aus Investitionstatigkeit.
Free Cash Flow - Mittelfluss aus Akquisitionen und aus Verkauf von Tochtergesellschaften (exkl. erworbene fverdusserte fliissige Mittel).

Fliissige Mittel + andere kurzfristige Finanzanlagen (ohne Darlehen) — kurzfristige Finanzverbindlichkeiten - langfristige Finanzverbindlichkeiten.
Forderungen (inkl. Darlehen) + Warenvorrate - Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen - kurzfristige Ertragssteuerverbindlichkeiten - iibrige
kurzfristige Verbindlichkeiten - kurzfristige Rlickstellungen.

“ QOhne Goodwill und immaterielle Anlagen aus Akquisitionen.
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Kontakte:

Investor Relations Media Relations

Thomas Bernhardsgrutter Mirko Meier-Rentrop
Telefon +41 58 928 33 44 Telefon +41 58 928 33 24
Mobile +41 79 618 28 07 Mobile +41 79506 19 11

E-Mail thomas.bernhardsgruetter@sonova.com E-Mail mirko.meier-rentrop@sonova.com

Haftungsausschluss

Diese Medienmitteilung enthélt Zukunftsaussagen, die keinerlei Garantie bezuglich der zukunftigen Leistung gewahren. Diese Aussagen
widerspiegeln die Auffassung des Managements Uber zukiinftige Ereignisse und Leistungen des Unternehmens zum gegenwartigen
Zeitpunkt. Die Aussagen beinhalten Risiken und Unsicherheiten, die sich aus — aber nicht abschliessend — zukiinftigen globalen Wirt-
schaftsbedingungen, Devisenkursen, gesetzlichen Vorschriften, Marktbedingungen, Aktivitaten der Mitbewerber sowie anderen Faktoren, die
ausserhalb Sonovas Kontrolle liegen, ergeben kénnten. Sollten sich eines oder mehrere dieser Risiken oder Ungewissheiten realisieren oder
sollte sich erweisen, dass die zugrunde liegenden Annahmen nicht korrekt waren, kénnen die tatséchlichen Ergebnisse wesentlich von den
prognostizierten oder erwarteten Ergebnissen abweichen. Jede vorausschauende Aussage gibt die Sicht zu dem Zeitpunkt wieder, zu dem
sie gemacht wurde. Sonova ibernimmt keine Verpflichtung gegeniiber der Offentlichkeit, vorausschauende Aussagen zu aktualisieren oder
zu korrigieren.

Uber Sonova

Sonova mit Hauptsitz in Stéfa in der Schweiz ist der fiihrende Anbieter von innovativen Lésungen rund um das Thema Horen. Die Gruppe ist
im Markt durch ihre Kernmarken Phonak, Unitron, Hansaton, Advanced Bionics und AudioNova vertreten. Sonova bietet ihren Kunden eines
der umfassendsten Produktportfolios der Branche - von Horgeraten Uber Cochlea-Implantate bis hin zu drahtlosen
Kommunikationslésungen.

Sonova verfolgt eine einzigartige, vertikal integrierte Geschéftsstrategie. Die drei zentralen Geschéftsfelder der Gruppe — Horgeréte, Retail
und Cochlea-Implantate — operieren entlang der kompletten Wertschopfungskette im Markt fiir Horldsungen. Mit Uber 50
Vertriebsgesellschaften und mehr als 100 unabhéngigen Distributoren verfugt die Gruppe Uber das weitreichendste Vertriebs- und
Distributionsnetzwerk der Branche. Dieses Netzwerk wird durch das Retailgeschaft von Sonova erganzt, welches professionelle
audiologische Dienstleistungen an mehr als 3'300 Standorten in zwolf Schliisselmarkten anbietet.

Die 1947 gegrindete Gruppe beschaftigt mehr als 14’000 engagierte Mitarbeitende und erzielte im Geschéaftsjahr 2016/17 einen Umsatz von
CHF 2,4 Mrd. sowie einen Reingewinn von CHF 356 Mio. Uber alle Geschéftsbereiche hinweg und durch die Unterstiitzung der Hear the
World Foundation verfolgt Sonova die Vision einer Welt, in der jeder Mensch die Freude des Horens und damit ein Leben ohne
Einschrankungen geniessen kann.

Fir weitere Informationen besuchen Sie bitte www.sonova.com und www.hear-the-world.com.

Sonova Aktien (Ticker-Symbol: SOON, Valoren-Nr. 1254978, ISIN: CH0012549785) sind seit 1994 an der SIX Swiss Exchange kotiert.
The securities of Sonova have not been and will not be registered under the U.S. Securities Act of 1933, as amended (the “U.S.
Securities Act”), or under the applicable securities laws of any state of the United States of America, and may not be offered or
sold in the United States of America except pursuant to an exemption from the registration requirements under the U.S. Securities
Act and in compliance with applicable state securities laws, or outside the United States of America to non-U.S. Persons in
reliance on Regulation S under the U.S. Securities Act.
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