s0nova

HEAR THE WORLD

Medienmitteilung

Halbjahresergebnis 2016/17:
Sonova mit starker Grundlage fur weiteres Wachstum

Stafa (Schweiz), 14. November 2016 — Sonova Holding AG, der weltweit fiilhrende Anbieter von
Horlésungen gibt heute das Ergebnis fir das erste Geschéaftshalbjahr 2016/17 bekannt. Der
Gruppenumsatz stieg um 5,5% in Lokalwé&hrungen und um 6,7% in Schweizer Franken auf CHF
1‘070 Mio. Die Gruppe verzeichnete damit eine solide Entwicklung mit Umsatzwachstum in den
beiden Segmenten Hérgerate und Cochlea-Implantate. Unter Ausklammerung von Einmalkosten
stieg der konsolidierte EBITA um 2,7% in Lokalwahrungen und um 5,2% in Schweizer Franken auf
CHF 205,9 Mio. Unter Beibehaltung des zu Beginn des Geschaéftsjahres 2016/17 gegebenen
Ausblicks und unter Berlicksichtigung der positiven Auswirkungen der Akquisition von AudioNova
erwarten Sonova 2016/17 ein konsolidiertes Umsatzwachstum von 14%-16% in Lokalwahrungen.
Unter Ausschluss der Einmalkosten in Zusammenhang mit der Akquisition von AudioNova
erwartet Sonova einen entsprechenden Anstieg des EBITA um 8%-12% in Lokalwahrungen.

Highlights 1H 2016/17

*  Gesamtumsatz: CHF 1‘070 Mio.; +5,5% in Lokalwahrungen, +6,7% in Schweizer Franken

. Normalisierter EBITA: CHF 205,9 Mio.; +2,7% in Lokalwahrungen, +5,2% in Schweizer Franken

. Horgerate-Segment: Umsatz von CHF 977,5 Mio., +5,4% in Lokalwahrungen

+  Cochlea-Implantate-Segment: Umsatz von CHF 92,4 Mio., +7,0% in Lokalwahrungen

*  Operativer Free Cash Flow von CHF 146,8 Mio. sorgt fur eine gesunde Bilanz

» Ausblick fir das Geschéftsjahr 2016/17: Sonova erwartet ein Umsatzwachstum von
14% bis 16% und eine EBITA-Steigerung von 8% bis 12%, jeweils in Lokalwéhrungen und unter
Ausklammerung von Einmalkosten

. Die Akquisition von AudioNova wurde erfolgreich abgeschlossen — Umfassendes
Integrationsprogramm gestartet

Lukas Braunschweiler, CEO von Sonova: “Im ersten Geschéftshalbjahr haben wir erfolgreich eine Reihe
wichtiger Schritte bei der Umsetzung hin zu einem voll integrierten Geschaftsmodell unternommen. Mit
der Akgquisition von AudioNova konnten wir unsere Prasenz im Horgerate-Retailgeschaft markant
ausbauen. Gleichzeitig haben wir eine Reihe von einzigartigen und innovativen Horlésungen Uber alle
unsere Produktmarken am Markt eingefuhrt, welche von unseren Kunden hervorragend aufgenommen
wurden und gegen Ende des Geschéftshalbjahres zu einer markanten Steigerung im Umsatz beigetragen
haben. Ich bin Uberzeugt, dass dies zusammen mit unserer attraktiven Produktpipeline ein starkes
Fundament fir den weiteren Erfolg unserer Gruppe ist. Damit bleiben wir weiter bestens positioniert und
kénnen so nachhaltiges Umsatz- und Gewinnwachstum erzielen.”

Sonova Holding AG Telefon +41 58 928 33 33
Laubisritistrasse 28 Fax +41 58 928 33 45
8712 Stafa info@sonova.com

Schweiz WWW.Sonova.com
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Das Umsatzwachstum profitierte von der erstmaligen Berlicksichtigung von AudioNova

Im Vorjahresvergleich stieg der Gruppenumsatz in den ersten sechs Monaten des Geschaftsjahres
2016/17 in Lokalwahrungen um 5,5%. Das organische Wachstum betrug 2,0%. Das Wachstum durch die
im Berichtszeitraum getatigten Akquisitionen und aus der Annualisierung der im letzten Geschéaftsjahr
getatigten Akquisitionen belief sich auf 4,5%. AudioNova, deren Akquisition in der ersten Septemberhalfte
2016 abgeschlossen wurde, trug fir einen Monat zu den Resultaten bei. Im Vorjahr getatigte
Verausserungen belasteten das Wachstum mit 1,0%. Ein gunstiges Wechselkursumfeld hatte einen
positiven Einfluss von CHF 11,4 Mio. bzw. 1,2% auf den ausgewiesenen Umsatz. Der Umsatz der
Gruppe belief sich auf CHF 1'069,9 Mio., ein Anstieg um 6,7% in Schweizer Franken.

Europa sorgt fur Wachstum

EMEA (Europa, Mittlerer Osten und Afrika), die grosste Region der Gruppe, verzeichnete mit 12,2% in
Lokalwéahrungen ein starkes Umsatzwachstum. Dabei stieg der Anteil am Konzernumsatz leicht von 42%
in den ersten sechs Monaten des Geschaftsjahres 2015/16 auf 44% im Berichtszeitraum. Im Horgerate-
Segment trugen die Akquisition von AudioNova und das solide organische Wachstum zur Steigerung bei.
Grosse europaische Markte wie Grossbritannien, Skandinavien, Frankreich und Italien zeigten eine gute
Entwicklung, wahrend das Geschaft in Deutschland durch die erwarteten negativen Reaktionen von
Grosshandelskunden auf die angekindigte Akquisition von AudioNova beeintrachtigt wurde.

In den USA zeigte sich der Umsatz in Lokalwdhrung gegentiber dem Vergleichszeitraum unverdndert.
Die Marke Phonak entwickelte sich solide, und das Cochlea-Implantate-Segment erzielte ein sehr
zufriedenstellendes Wachstum. In beiden Fallen wirkte sich die Einfihrung branchenweit neuartiger
Losungen positiv aus. Beeintrachtigt wurde dies durch einen Rickgang bei Unitron und die Straffung des
Retailnetzwerks. Der Marktanteil beim «Department of Veterans Affairs» (VA) zeigte in den letzten
Monaten einen positiven Trend. In den ersten sechs Monaten des Geschéftsjahres 2016/17 machte die
Region 36% des Konzernumsatzes aus (Vorjahreszeitraum: 37%). Die Region Amerika ohne USA wies in
Lokalwahrungen einen Umsatzanstieg von 3,1% aus, was die gute Entwicklung der Marke Phonak und
des Cochlea--Implantate-Segments widerspiegelt. Beeintrachtigt wurde das Ergebnis durch die geplante
Reduzierung margenarmer Geschafte mit dem staatlichen Gesundheitssystem in Brasilien.

Die Region Asien/Pazifik erzielte einen Umsatzanstieg von 1,6% in Lokalwahrungen. Wéahrend Australien
erheblich zulegen konnte, ging der Umsatz in China im Vorfeld von Produkteinfihrungen im Oktober
zurtck. Dariber hinaus verzeichnete Indien einen vorlbergehenden Rickgang, aufgrund einer
Neufokussierung unserer Aktivitdten auf margenstarkere Geschafte.

Hohere Vertriebs- und Marketingkosten — Stabile Marge

Der Bruttogewinn belief sich auf CHF 723,8 Mio., was in Lokalwahrungen einen Zuwachs von 8,2% und
in Schweizer Franken ein Plus von 9,5% darstellt. Die Bruttomarge betrug 67,6%. Bei Bereinigung des
Vorjahreswertes um nicht abgesicherte Wéahrungsverluste auf dem Nettoumlaufvermdgen in Héhe von
CHF 7,4 Mio. und einer Rickstellung in Hohe von CHF 8,6 Mio. fur héhere Ricklaufquoten im Cochlea-
Implantate-Segment ist dieser Wert unverandert.

Die betrieblichen Aufwendungen im ersten Geschaftshalbjahr 2016/17 waren gepragt durch die in
Zusammenhang mit der Akquisition von AudioNova entstandenen Einmalkosten in H6he von CHF 10,1
Mio. Beim Grossteil dieser Kosten handelte es sich um Transaktionskosten fur Berater und
Stempelabgaben auf Transaktionen. Zudem enthielten sie im Rahmen der Integration angefallene
Umstrukturierungskosten. Im Berichtszeitraum wurden samtliche Einmalkosten als Administrationskosten
verbucht. Falls relevant, sind die im Folgenden genannten normalisierten Zahlen um solche Einmalkosten
bereinigt.

Die normalisierten betrieblichen Aufwendungen stiegen insgesamt um 10,5% in Lokalw&hrungen bzw. um
11,2% in Schweizer Franken. Die Gruppe bekréftigt ihr Bekenntnis zur Innovation und investierte
weiterhin stark in Forschung und Entwicklung (F&E). Die Nettoausgaben im Bereich F&E beliefen sich
auf CHF 68,0 Mio. bzw. 6,4% des Umsatzes, ein Anstieg um 3,6% in Lokalwédhrungen bzw. um 4,0% in
Schweizer Franken gegeniber dem ersten Geschéftshalbjahr 2015/16. Die Bruttoaufwendungen fur F&E
(einschliesslich des Nettoanstiegs bei kapita-lisierten Entwicklungskosten) beliefen sich auf CHF 77,6
Mio., was 7,3% des Umsatzes und einem Anstieg von 5,5% in Lokalwahrungen entsprach.
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Die Vertriebs- und Marketingkosten stiegen um 11,4% in Lokalwahrungen bzw. um 12,4% in Schweizer
Franken auf CHF 352,2 Mio. Annadhernd zwei Drittel des Anstiegs in Lokalwahrungen war auf
Akquisitionen, bereinigt um Verausserungen, zurtckzufhren. Dariiber hinaus trug das starkere
Wachstum des Retailgeschéfts mit seiner im Durchschnitt héheren Vertriebs- und Marketingkostenquote
zu diesem Anstieg bei. Zu den weiteren Faktoren zahlen die niedrige Effizienz der Fachgeschéfte in
bestimmten Retailmarkten sowie die hodheren Kosten fur Produkteinfihrungen, insbesondere im
Zusammenhang mit der Einfiihrung der neuen Plattform Phonak Belong™ im August. Bezogen auf den
Umsatz stiegen die ausgewiesenen Vertriebs- und Marketingkosten somit auf 32,9% (Vorjahreszeitraum:
31,2%).

Die normalisierten Administrationskosten stiegen um 1,8% in Lokalwéhrungen bzw. um 2,5% in
Schweizer Franken auf CHF 97,9 Mio., was die strikte Kostenkontrolle widerspiegelt. Gemessen am
Umsatz sanken die normalisierten Administrationskosten auf 9,2% (erste Halfte des Geschéftsjahres
2015/16: 9,5%). Die Ubrigen betrieblichen Aufwendungen im Vorjahr betrafen einen Ertrag in Hohe von
CHF 8,8 Mio. aus der Aufldsung einer Produkthaftungsriickstellung im Cochlea-Implantate-Segment.

Der normalisierte Betriebsgewinn vor akquisitionsbedingten Abschreibungen (EBITA) belief sich auf CHF
205,9 Mio., was gegeniiber dem Vorjahreszeitraum einem Anstieg um 2,7% in Lokalwahrungen
entspricht. In Schweizer Franken betrug der Anstieg 5,2%, dies entspricht einer Marge von 19,2%
(Vorjahr: 19,5%). Der ausgewiesene EBITA einschliesslich der Einmalkosten in Zusammenhang mit der
Akquisition von AudioNova belief sich auf CHF 195,8 Mio. In Lokalwahrungen entspricht dies einem
Rickgang um 2,5%. In Schweizer Franken ist er gegentber dem Vorjahr hingegen unveréandert.

Der Betriebsgewinn (EBIT) betrug CHF 180,5 Mio., ein Rickgang um 0,9% gegenitber dem Vorjahr, der
die hoheren akquisitionsbedingten Abschreibungen widerspiegelt. Der Nettofinanzaufwand stieg von CHF
1,0 Mio. auf CHF 4,8 Mio., wofir vor allem ein einmaliger Finanzertrag im Vorjahr und die Kosten der
Briickenfinanzierung fur AudioNova verantwortlich sind. Zusammen mit einer stabilen Steuerquote von
13,5% (Vorjahr 13,2%) ergab dies einen Gewinn nach Steuern von CHF 152,1 Mio. Fur die ersten sechs
Monate 2016/17 betrug der normalisierte unverwasserte Gewinn pro Aktie CHF 2,43 (ausgewiesen: CHF
2,29) im Vergleich zu CHF 2,32 im Vorjahr.

Horgerate-Segment — Solides Wachstum und gunstiger Produktmix

Unter Berlcksichtigung von Akquisitionen stieg der ausgewiesene Umsatz im Horgeréate-Segment um
5,4% in Lokalwahrungen auf CHF 977,5 Mio. Dieses Wachstum wurde durch die Verausserung des
italienischen Retailgeschéfts und weitere kleinere Anpassungen des Portfolios im vorhergehenden
Geschéftsjahr um 1,1% gemindert. Das organische Wachstum betrug 1,6% in Lokalwahrungen, woftr
eine verhaltene Geschaftsentwicklung in den USA und in der Region Asien/Pazifik verantwortlich war. Die
im Berichtszeitraum getatigten Akquisitionen und die Annualisierung der im Vorjahr getatigten
Akquisitionen trugen 4,8% bzw. CHF 44,4 Mio. bei. Ein erheblicher Anteil des durch Akquisitionen
erzielten Wachstums geht auf AudioNova zurtick, (CHF 29,2 Mio.). Der etwas schwéchere Schweizer
Franken hatte einen positiven Einfluss von CHF 10,4 Mio. bzw. 1,1%, was zu einem ausgewiesenen
Umsatzwachstum von 6,5% fihrte.

Zu diesem Wachstum trugen sowohl die Grosshandels- als auch die Retailaktivitdten der Gruppe bei. Die
im August eingefiuihrte Plattform Phonak Belong™ und insbesondere die erste wiederaufladbare Ldsung
auf Grundlage der Lithium-lonen-Technologie wurden vom Markt gut aufgenommen und trugen zu einer
starken Entwicklung am Halbjahresende bei. In den Monaten vor der Einfihrung bewirkte die
Zurickhaltung der Kéaufer eine Verlangsamung des organischen Umsatzwachstums. In Nordamerika
wurde der Umsatz unter der Straffung des Retailgeschéfts in den USA und dem schwacheren Umsatz
der Marke Unitron beeintrachtigt. Wie erwartet, fihrte zudem die Ankiindigung der Akquisition von
AudioNova zu einer negativen Marktreaktion in Deutschland, die den Umsatz im Berichtszeitraum
beeintrachtigte. Zudem konzentrierte sich die Gruppe entsprechend ihrer Strategie auf héhermargige
Aktivitaten und reduzierte ihr Engagement in Bereichen, die sich durch hohe Volumen, aber niedrige
Margen auszeichnen, insbesondere in Indien und beim Geschéft mit dem staatlichen Gesundheitssystem
in Brasilien. Insgesamt verzeichnete die Gruppe im Zuge der disziplinierten Umsetzung ihrer Strategie
eine positive Entwicklung der durchschnittlichen Verkaufspreise.
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Mehr als zwei Drittel des im Berichtszeitraum erzielten Umsatzes mit Horgeraten stammte von Produkten,
die innerhalb der letzten beiden Jahre eingeflihrt worden sind. Nach Produktkategorie erreichten
Premium-Hoérgerate in Lokalwdhrungen ein Umsatzplus von 6,4%, welches das innovative
Produktportfolio von Sonova wiederspiegelt. Die Standard-Kategorie entwickelte sich mit einem Plus von
5,1% in Lokalwahrungen vergleichbar. Der Umsatz in der Produktkategorie Advanced stieg um 1,5% in
Lokalwahrungen. Premium- und Advanced-Horgerdate machten 25% bzw. 19% des Konzernumsatzes
aus, Standard 29%. Der Umsatz mit drahtlosen Kommunikationssystemen stieg stark um 11,2% in
Lokalwahrungen, woftr die gute Aufnahme der Produktpalette Phonak Roger im Bildungsbereich
verantwortlich war. Der Umsatz in der Kategorie «Diverses», welche Zubehor, Batterien und Service
umfasst, stieg um 7,9% in Lokalwahrungen und machte 14% des Konzernumsatzes aus.

Bereinigt um CHF 10,1 Mio. an Einmalkosten in Zusammenhang mit der Akquisition von AudioNova,
legte der EBITA des Segments um 2,3% in Lokalwahrungen auf CHF 206,9 Mio. zu. Zu den hdheren
betrieblichen Aufwendungen trugen die Akquisitio-nen abziglich der Verausserungen bei. Die hoheren
Vertriebs- und  Marketingkosten, einschliesslich der anhaltenden Investitio-nen in  neue
Produkteinfihrungen und eSolutions, bewirkten im Zusammenspiel mit dem moderaten organischen
Umsatzwachstum einen leichten Rickgang der EBITA-Marge. Der ausgewiesene EBITA des Horgerate-
Segments ging in Schweizer Franken um 0,8% auf CHF 196,8 Mio. zurlick. Die EBITA-Marge betrug
entsprechend 20,1%.

Cochlea-Implantate-Segment — Starkes Wachstum bei Systemen dank neuer Produkte

Im Berichtszeitraum erzielte das Cochlea-Implantate-Segment einen Umsatz von CHF 92,4 Mio., ein
Anstieg um 7,0% in Lokalwahrungen bzw. 8,3% in Schweizer Franken gegeniber dem ersten
Geschéftshalbjahr  2015/16. Beim Umsatz mit neuen Systemen konnte, dank mehrerer
Produkteinfihrungen, ein zweistelliges Wachstum erzielt werden. Die Ende 2015 eingefihrten
Soundprozessoren der Naida Q-Serie stiessen nach wie vor auf grosses Interesse. Unterstitzt wurde
dies durch die im Sommer 2016 erfolgte Einfihrung der neuen bimodalen Hérlésung mit Naida™ Link,
dem weltweit ersten Horgerat, das mit dem Soundprozessor Naida CI bidirektionales Audiostreaming mit
voller Bandbreite bietet. Gegen Ende des Berichtszeitraums wurde das Angebot durch die Einfiihrung
des Cochlea-Implantats HiRes™ Ultra noch weiter ausgebaut. Hierbei handelt es sich um das Im-plantat
mit dem flachsten Profil von Advanced Bionics, das insbe-sondere den Bedirfnissen padiatrischer
Patienten gerecht wird. Beide Innovationen wurden vom Markt positiv aufgenommen. Dem entgegen
stand ein Rickgang des Umsatzes mit Upgrades. Dies ist vor allem auf eine voribergehend geringere
Anzahl Kunden zurickzufuhren, welche sich beim Austausch der Soundprozessoren flr eine
Kostentibernahme durch Versicherungen qualifizierten. Dieser Effekt ist zum grossten Teil
voruibergehend und sollte im zweiten Geschaftshalbjahr 2016/17 nachlassen.

Bei den betrieblichen Aufwendungen lag der Fokus trotz erheblicher Investitionen in Produkteinfihrungen
auf einem strikten Kostenmanagement. Dadurch konnten die negativen Auswirkungen aus dem
Produktmix, die sich durch einen niedrigen Umsatz im margenstarken Upgrade-Geschéaft ergaben,
ausgeglichen werden. Das Cochlea-Implantate-Segment wies einen geringen EBITA-Verlust in Héhe von
CHF 1,0 Mio. gegeniiber einem Verlust in Hohe von CHF 2,6 Mio. im ersten Geschéftshalbjahr 2015/16
aus.

Solider Cash Flow — Starke Bilanz

Der Mittelzufluss aus Geschéftstatigkeit betrug CHF 191,2 Mio., ein Anstieg um 2,8% gegeniber dem
Vorjahr. Der operative Free Cash Flow blieb mit CHF 146,8 Mio. quasi unverandert. Der Mittelabfluss aus
Akquisitionen belief sich auf CHF 657,5 Mio., was in erster Linie die Akquisition von AudioNova mit einem
Bruttokaufpreis von CHF 921,2 Mio. einschliesslich ibernommener Verbindlichkeiten in Hohe von CHF
290,8 Mio. widerspiegelt. Im Mittelzufluss aus Finanzierungstétigkeit in Hohe von CHF 366,9 Mio. sind
gestiegene Finanzverbindlichkeiten von CHF 539,8 Mio. (in erster Linie aus der Briickenfinanzierung in
Zusammenhang mit der Akquisition von AudioNova), die Riickzahlung tbernommener Verbindlichkeiten
sowie gezahlte Dividenden in Héhe von CHF 137,2 Mio. enthalten.
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Das Nettoumlaufvermdgen betrug CHF 230,1 Mio. gegeniiber CHF 185,5 Mio. im Marz 2016; der Anstieg
ist in erster Linie auf Akquisitionen zuriickzufihren. Das investierte Kapital stieg auf CHF 2’565,5 Mio.
(Marz 2016: CHF 1'608,0 Mio.). Hierfir ist vor allem die Akquisition von AudioNova verantwortlich. Das
Eigenkapital der Gruppe belief sich auf CHF 1°892,6 Mio., was einen soliden Eigenfinanzierungsgrad von
50,7% ergibt. Die Nettoverschuldung betrug CHF 672,9 Mio., wahrend im Marz 2016 eine Nettoliquiditat
in H6he von CHF 298,3 Mio. vorhanden war. Dies widerspiegelt die im Rahmen der Akquisition von
AudioNova eingesetzten Barmittel und die Dividendenzahlungen.

Ausblick 2016/17

Wir gehen davon aus, dass das Umsatzwachstum im Zuge der positiven Marktreaktion auf unsere neu
eingeflihrten Produkte in der zweiten Halfte des Geschaftsjahres an Fahrt gewinnen wird. Unter
Beibehaltung des zu Beginn des Geschaftsjahres 2016/17 gegebenen Ausblicks und unter
Bertcksichtigung der positiven Auswirkungen der Akquisition von AudioNova erwarten wir 2016/17 ein
konsolidiertes Umsatzwachstum von 14%-16% in Lokalwdhrungen. Unter Ausschluss der Einmalkosten
in Zusammenhang mit der Akquisition von AudioNova erwarten wir einen entsprechenden Anstieg des
EBITA um 8%-12% in Lokalwahrungen.

Der vollstandige Halbjahresbericht 2016/17 ist auf unserer Website verfligbar unter:
http://www.sonova.com/de/investors/reporting/financial

Die Prasentation der Halbjahresergebnisse 2016/17 ist abrufbar unter:
http://www.sonova.com/de/investors/presentations

— Ende -
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Kennzahlen Sonova Gruppe (konsolidiert)

Normalisiert!)
1. April bis 30. September, in CHF 1’000, wenn nichts anderes erwdhnt 2016 2016 2015
Umsatz 1°069°936 1°069°936 1°003’196
Verdnderung gegeniiber Vorjahr (%) 6,7 6,7 1,3
Bruttoertrag 723’797 723’797 661’303
Verdnderung gegeniiber Vorjahr (%) 9,5 9,5 (2,9)
in % vom Umsatz 67,6 67,6 65,9
Forschungs- und Entwicklungskosten 67’950 67’950 65’358
in % vom Umsatz 6,4 6,4 6,5
Vertriebs- und Marketingkosten 352’159 352’159 313’397
in % vom Umsatz 32,9 32,9 31,2
Betriehsgewinn vor akquisitionshedingten Abschreibungen (EBITA) 205’941 195’841 195’775
Verdinderung gegeniiber Vorjahr (%) 52 0,0 (9,3)
in % vom Umsatz 19,2 18,3 19,5
Betriehsgewinn (EBIT) 190’633 180’533 182°259
Verdnderung gegeniiber Vorjahr (%) 4.6 (0,9) (10,3)
in % vom Umsatz 17,8 16,9 18,2
Gewinn nach Steuern 161°300 152’058 157’329
Verdinderung gegeniiber Vorjahr (%) 255 (3.4) (9,4)
in % vom Umsatz il 14,2 15,7
Unverwdisserter Gewinn pro Aktie (CHF) 2,43 2,29 2,32
Nettoliquiditat? (672°906)  (672'906) 184’450
Nettoumlaufvermigen? 230’142 230’142 194’054
Investitionen (Sachanlagen und immaterielle Anlagen)® 47446 47°446 38470
Investiertes Kapital® 2°565°458 2°565°458 1°585’140
Total Aktiven 3’731°768 3°731°768 2°614°361
Eigenkapital 1°892°552 1°892°552 1°769°590
Eigenfinanzierungsgrad (%)° 50,7 50,7 67,7
Free Cash Flow” (510°692) (510°692) 75°550
Operativer Free Cash Flow® 146’790 146’790 147°207
in % vom Umsatz 13 157 14,7
Anzahl Mitarbeitende (Durchschnitt) 11°463 11’463 10’645
Verdinderung gegeniiber Yorjahr (%) 7.7 7,7 9,0
Anzahl Mitarbeitende (Endbestand) 13’728 13’728 10°769
Verdnderung gegeniiber Vorjahr (%) 27,5 27,5 8,4

U Ohne Einmalkosten in der Héhe von CHF 10,1 Mio. bestehend aus Transaktionskosten sowie integrationsbezogenen Restrukturierungskosten im Zusammenhang

mitder Akquisition von AudioNova. Bilanzbasierte Kennzahlen (inklusive davon abhingige Verhiltniswerte) nicht adjustiert.

2 Fliissige Mittel + andere kurzfristige Finanzanlagen (ohne Darlehen) — kurzfristige Finanzverbindlichkeiten — langfristige Finanzverbindlichkeiten.
3 Forderungen (inkl. Darlehen) + Warenvorrite — Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen — kurzfristige Ertragssteuerverbindlichkeiten —iibrige kurzfristige

Verbindlichkeiten — kurzfristige Riickstellungen.
9 Ohne Goodwill und immaterielle Anlagen aus Akquisitionen.
%) Eigenkapital — Nettoliquiditat.
¢ Eigenkapital in % der Bilanzsumme.
7 Mittelzufluss aus Geschaftstatigkeit + Mittelabfluss aus Investitionstatigkeit.
® Free Cash Flow — Mittelabfluss aus Akquisitionen (exkl. erworbene fliissige Mittel).
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Kontakte:

Investor Relations Media Relations

Thomas Bernhardsgrutter Michael Isaac

Telefon +41 58 928 33 44 Telefon +41 58 928 33 24
Mobil +41 79 618 28 07 Mobil +41 79 420 29 56

E-Mail thomas.bernhardsgruetter@sonova.com E-Mail  michael.isaac@sonova.com

Haftungsausschluss

Diese Medienmitteilung enthalt Zukunftsaussagen, die keinerlei Garantie beziiglich der zukunftigen Leistung gewahren. Diese Aussagen
widerspiegeln die Auffassung des Managements uber zukinftige Ereignisse und Leistungen des Unternehmens zum gegenwartigen
Zeitpunkt. Die Aussagen beinhalten Risiken und Unsicherheiten, die sich aus — aber nicht abschliessend — zukinftigen globalen Wirt-
schaftsbedingungen, Devisenkursen, gesetzlichen Vorschriften, Marktbedingungen, Aktivitaten der Mitbewerber sowie anderen Faktoren, die
ausserhalb Sonovas Kontrolle liegen, ergeben kdnnten. Sollten sich eines oder mehrere dieser Risiken oder Ungewissheiten realisieren oder
sollte sich erweisen, dass die zugrunde liegenden Annahmen nicht korrekt waren, kénnen die tatsachlichen Ergebnisse wesentlich von den
prognostizierten oder erwarteten Ergebnissen abweichen. Jede vorausschauende Aussage gibt die Sicht zu dem Zeitpunkt wieder, zu dem
sie gemacht wurde. Sonova iibernimmt keine Verpflichtung gegeniiber der Offentlichkeit, vorausschauende Aussagen zu aktualisieren oder
zu korrigieren.

Uber Sonova

Sonova mit Hauptsitz in Stéfa in der Schweiz ist der fiihrende Anbieter von innovativen Lésungen rund um das Thema Horen. Die Gruppe ist
im Markt durch ihre Kernmarken Phonak, Unitron, Hansaton, Advanced Bionics und AudioNova vertreten. Sonova bietet ihren Kunden eines
der umfassendsten Produktportfolios der Branche - von Horgeraten Uber Cochlea-Implantate bis hin zu drahtlosen
Kommunikationslésungen. Gegriindet 1947, ist die Gruppe heute weltweit in Gber 90 Landern vertreten und beschaftigt mehr als 13’000
engagierte Mitarbeitende. Sonova erzielte im Geschéftsjahr 2015/16 einen Umsatz von CHF 2,07 Mrd. und einen Reingewinn von CHF 346
Mio. Uber alle Geschéftsbereiche hinweg und durch die Unterstiitzung der Hear the World Foundation verfolgt Sonova die Vision einer Welt,
in der jeder Mensch die Freude des Horens und damit ein Leben ohne Einschrankungen geniessen kann.

Fir weitere Informationen besuchen Sie bitte www.sonova.com und www.hear-the-world.com.

Sonova Aktien (Ticker-Symbol: SOON, Valoren-Nr. 1254978, ISIN: CH0012549785) sind seit 1994 an der SIX Swiss Exchange kotiert.
The securities of Sonova have not been and will not be registered under the U.S. Securities Act of 1933, as amended (the “U.S.
Securities Act”), or under the applicable securities laws of any state of the United States of America, and may not be offered or
sold in the United States of America except pursuant to an exemption from the registration requirements under the U.S. Securities
Act and in compliance with applicable state securities laws, or outside the United States of America to non-U.S. Persons in
reliance on Regulation S under the U.S. Securities Act.
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